
Valore del venduto per tipologia di prodotto per l'editoria professionale 2023 2024 2025
[A] Libri + e-book + riviste cartacee [€]
[B] Soluzioni digitali (Banche dati + riviste digitali + soluzioni IA) [€]
[C] Corsi e formazione [€]
[D] Convegnistica [€]
[E] Software [€]
[F] TOTALE [A+B+C+D+E]

Marchi dell'editore a cui si riferiscono i dati indicati:

[se [B] per il 2025 >0]
Il valore del 2025 del venduto indicato alla riga B relativo alle soluzioni digitali (Banche dati + riviste digitali + soluzioni IA) e pari a [B], 
comprende soluzioni di IA? INDICARE
Sì

No

Ha indicato per il 2025 un valore del venduto relativo all'editoria professionale pari a [F]

Potrebbe fornirci una stima della ripartizione di questo valore tra i diversi ambiti professionali? (valori in % fatto 100 il totale) INDICARE
Giuridico %
Medicina / Infermieristica /  Farmacia + CTF / Odontoiatria / Veterinaria / Psicologia / ecc. %
Fiscale - Tributario - Lavoro %
Tecnico (Ingegneri, Architetti, Geometri) / Sicurezza sul lavoro, Ambiente / ecc. %
Altro  (specificare) %
Non sono in grado di ripartire le vendite (esclude le precedenti opzioni di risposta)

INDAGINE AIE SUL MERCATO DELL'EDITORIA PROFESSIONALE: 2023-2025

RILEVAZIONE SUL VALORE DEL VENDUTO (€) DELL'EDITORIA PROFESSIONALE NEL PERIODO 2023-2025 A PREZZO DI COPERTINA/DI LISTINO
(IVA INCLUSA E, PER I LIBRI, AL NETTO DELLE RESE)

NOTA PER GLI EDITORI 
Siamo consapevoli del fatto che talvolta – specie per materiali che si rivolgono non solo a un pubblico professionale ma anche a quello universitario – gli stessi titoli hanno più sbocchi di 
mercato. 
Tuttavia, siamo anche certi che ciascun editore è la fonte migliore per fornire una stima del valore del mercato dei propri prodotti.
Per questo Le chiediamo, anche in caso di assenza di dati analitici, di fornirci la sua migliore stima del valore del venduto per le diverse tipologie di prodotti per l'editoria professionale.
Per poter interpretare al meglio i dati e per poter creare fin dall'inizio una serie storica, le chiediamo inoltre di recuperare i valori delle vendite non solo dell'ultimo anno solare, ma anche dei 
due precedenti.
Qualora non fosse in grado di recuperare una o più annualità pregresse, le chiediamo di valorizzare almeno la colonna relativa al 2025.



Indirizzo e-mail della persona che ha compilato il questionario (per eventuali chiarimenti e informazioni):
Vuole lasciare qualche suggerimento o commento su questa rilevazione o sulla sua compilazione?


